L ERP a pieno supporto
del business aziendale

Necessita, soluzioni, strategie e prospettive
di un comparto visto dalle software house

Abbiamo parlato dei temi
piu attualt legati al tema gestio-
nali/ERP con una serte di ope-
ratori del settore, e piu precisa-
mente con Barbara Sirressi
(Marketing & Communications
Sanmarco Informatica Spa),
Luca Bertini (resp. marketing e
comunicazione Dylog), Enrico
Pedemonte (Presidente di Edi-
Software), Fabio Vennettilli
(Direttore Generale C. A T.A.
Informatica S.p.A. - Gruppo
Byte), Giovanni Ranocchi (Pre-
sidente del Consiglio d” Ammi-
nistrazione di NTS Informatica
e Presidente del Gruppo NTS),
Enrico Itr1 (CEO di Microarea),
Tarcisio Zacchetti (Solution
Consultant Manager People-

Soft Italia).

Quali sono le novita prin-
cipali nella vostra offerta di
soluzioni gestionali/ERP?

Barbava Nivvessi: Nell’ul-
timo anno abbiamo operato
nel segno dell’innovazione
con il rilascio della versione
visuale della soluzione ERP
Galileo, ma anche con progetti
per imprese che ricercano una
nuova competitivita. In parti-
colare segnaliamo 1 progetti
realizzat1 per 1 clienti che -
ternazionalizzano le attivita
produttive e commerciali. San-
marco Informatica ha gia sup-
portato molte aziende in varl
Paesi quali Spagna, Germania,
Polonia, Russia, Repubblica
Ceca e Slovacca, con una So-
luzione software speciiica ¢

consulenza organizzativa nelle
varie sedi internazionali. Oggl
Galileo ERP ¢ una realta inter-
nazionale: il software ¢ tradot-
to in molte lingue e prevede la
gestione della fiscalita locale

11 ogni singolo stato.

L.aca Bertini: Abblamo
ippena presentato Dylog MA-
KE, una soluzione gestionale
1volta alle aziende che gesti-
scono cichi produttivi. MAKE
10on vuol dire solo produzione:
semplice da utilizza-
re, potente, comple-
tato da una gamma
di moduli dedicati
agli aspetti ammini-
strativi e contabili,

MAKE é in grado di

supportare 1 impren-

ditore fornendo dati

indispensabiit per una corretta
aestione dell’azienda nella sua
globalita. Abbiamo cercato di
creare un software tradizional-
mente complesso, quall sono
quelli dedicati alla gestione
della produzione, permeato
della “visione” Dylog, ovvero
veramente accessibile alla pic-
cola e media 1mpresa, con co-
sti di acquisto e, soprattutto, di
gestione commisurati alle real
capacita di spesa dell’1mpresa.
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