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Quell’abbuffata per Buffetti

Conquista il 51% della societa. Che ha ricavi quattro volte superiori

Dal registro di cassa al sofisticato pro-
gramma gestionale, con 'obiettivo di
offrire al professionista e al piccolo 1m-
prenditore una gamma di servizi com-
pleta. E questa la filosofia che ha ispi-
rato Pacquisizione di Buffetti, marchio
storico della cancelleria da ufficio (con
una presenza capillare di 900 punti
vendita ¢ 126.8 mihioni di fatturato nel
2004), da parte della Dylog Italia,
software house torinese guidata da Ri-
naldo Ocleppo (presidente) € Brunella
Malvicino (ad). ¢ stata fondata
nel 1980 e ha chiuso 1l 2004 con un gi-
ro d’affart di 30 milioni di euro. Ha un
portafogho chentt di oltre 30 mila tra
imprese € professionistl. L'attivita fa
capo a quattro sedi italiane (Torino,
Milano, Parma e Castelfranco Veneto),
una in Francia e 1n India, e coinvolge
circa 300 addetti. I piano di sviluppo,
spiegano in azienda, prevede la revi-
sione deglt aspettt logistict e det pro-
dottt nonché l'integrazione di nuovi
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strumentt web. 1l tutto all’'interno di
una strategia che mura alla realizzazio-
ne di un network azienda-affiliati-
chentt. Partner finanziario dell’opera-
zione (77,5 mihioni) ¢ la merchant
bank Palladio finanziaria, holding vi-
centina retta dalla diarchia dei due ad
Grorgio Drago e Roberto Meneguzzo.
[l nuovo assetto azionario di Buffetti ¢
per il 51% nelle mani di e il re-
stante alla societa veneta.
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