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Software all'avanguardia
per professionisti e aziende

Expert Up V%% soluzione per commercialisti compatibile con Windows 7

emmeno il tempo di far

uscire sul mercato “Windows

7", e Bl ha gia-un prodotto

compatibile ed altri in fase di
certificazione. La prima soluzione sof-
tware ad aver ottenuto la certificazione
di compatibilitd Microsoft “Windows
7" & stata la nuova suite per com-
mercialisti Expert Up. Sviluppato su
piattaforma Microsoft.Net, Framework
2.0, il software per i professionisti, &
V'evoluzione dello storico Expert. Forte
di quell'esperienza, ha potuto
realizzare uno dei prodotti piti innova-
tivi sul mercato nazionale capace di
far interagire i moduli contabili, dichia-
rativi, paghe e parcellazione di studio.
Ma non solo, Expert Up guarda al
futuro avendo gia predisposto quanto
necessario per permettere, un domani,
alla clientela degli studi di poter cari-
care, onine su un portale apposita-

mente creato, fatture di vendita e di
acquisto, cedolini, magazzino, prima
nota e quant’altro. Implementazione
che garantird un significativo risparmio
di tempo e di denaro al professionista
e alla sua clientela. Sempre nell'ottica
di velocizzare le procedure e di fornire
servizi aggiuntivi e migliorativi delle
attivita lavorative quotidiane,
sta predisponendo il sistema di invio
di Posta elettronica certificata diretta-
mente dai suoi gestionali. Strumento
con valore legale, la Pec permette
di attestare l'invio e la ricezione dei
documenti informatici. Il gestore del
servizio, infatti, reportizza al mittente
'avvenuta spedizione attraverso la
Posta elettronica certificata che, a
tutti gli effetti, assume valore legale
esattamente come una raccomandata

i

con ricevuta di ritorno o {'invio di un
fax, La Pec permettera, oltre
all'invio dal gestionale, I’archiviazione
integrata che facilitera, con una note-
vole riduzione di tempo, la successiva
ricerca di email certificate inviate o
ricevute. E questa I'ulteriore dimostra-
zione dell’avanguardia delle soluzioni
offerte, da sempre, alla propria clien-
tela dalla software house di Torino.
Tutto cid mentre prosegue 'attivita di
certificazione degli oltre 300 partner
selezionati, per competenze e profes-
sionalita, che sono distribuiti su tutto
il territorio nazionale. [BNJed sta, quindi,
investendo nella formazione della pro-
pria rete di vendita al fine di farne cre-
scere la.competenza professidr_;ale per
garantire la massima soddisfazione
del cliente finale. :




